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 Реалізація суспільно-необхідних 
проектів та нестандартних 
ідей, які не задовольняють 
вимоги традиційних інвесторів

 Повалення експлуатації 
посередників

 Зменшення ризику інвестицій за 
рахунок мікрофінансування

 Мінімізація транзакційних
витрат

 Задоволення потреби в 
інвестуванні

 Відновлення довіри

Мережеве інвестування –
знову новація, навіщо? 



Види мережевого інвестування

Краудфандинг

Благодійний Краудінвестинг

Соціальне 
кредитування

Акціонерний Роялті



«все або нічого» «все, що зібрав твоє»



Краудфандингова платформа –
ринок сміття.

Почекайте, так це проекти від 
яких відмовилися традиційні 
інвестори, фактично сміття 
збирається в краудфандингу.

Десь це вже 
було…

Kickstarter – це не ринок, а 
благодійний портал, який 
допомагає реалізувати необхідні 
для суспільства проекти. 
Винагородою для інвестора 
виступає подарунок або 
виготовлений продукт та 
соціальний ефект.



посередник

Соціальне кредитування – P2P

Кошти прямують від кредитора до 
позичальника без посередника



Zopa– банки на межі вимирання.

Я так не 
думаю!



Ми не конкуруємо, ми просто захоплюємо 

ринок, наш ринок.

Орієнтований 
на клієнта

Фізично 
відсутній

Соціальні 
медіа

Адаптуйся!



Мережеве інвестування – це 
структурна чи морфологічна інновація?

Благодійних краудфандинг не має 
серйозних перспектив

Акціонерний та роялті 
краудфінвестинг – прототип біржі 

ризикових інструментів

Соціальне кредитування за умови 
створення гарантійного фонду є 
квазібанківським продуктом з 

обмеженим асортиментом послуг 



Мережеве інвестування 

позиціонує себе як таке, що 

втілює довіру!

Серйозних обертів Р2Р технології 

набрали у посткризовий період, 

тому говорити про довіру зарано. 

Почекаємо кризи, тоді помітимо, 

наскільки надійні дані платформи 

і хто буде «кацапом-відбувайлом»




